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MyyntiMBA-
Tuloksellinen myyntityo,

10 Op

Kevaan 2023 ohjelma

Myynti MBA

Aikataulu kevat 2023

OSA1
Keskiviikko 19.4.2023

Torstai 20.4.2023

OSA 11
Tiistai 23.5.2023

Keskiviikko 24.5.2023

OSA II1
Keskiviikko 14.6.2023

Torstai 15.6.2023

Johdatus koulutuksen siséltéihin ja toteutustapoihin
Koulutuspaillikké Maijastiina Jokitalo

Alustus moduuliin

Professori Arto Rajala

Myyjidn asiakastuntemus - Vahvan myyjin ja myynnin perus-
tana asiakkaan ja ostamisen ymmaértiminen

Dosentti KTT Pirjo Vuokko

Myynnin juridiikka: sopimusoikeus, immateriaalioikeudet ja tuote
vastuu
Yliopistolehtori KTL Mika Karkkdinen

Kuluttamisen muutos; asiakaskokemus ja henkilokohtainen myynti-
tyo
Koulutuspaillikké KTT Maijastiina Jokitalo

Myynnin tavoitteellinen johtaminen prosessina; segmentointi ja
kohderyhmien erilainen arvonmuodostus seka siitd johdettu myynnin
tavoiteasetanta, operatiivinen toiminta seka tuloksen mittaaminen
Yliopistonlehtori KTT Minna-Maarit Jaskari

Vaikuttajamarkkinointi BtoB
Sosiaalinen media ja digitaalisuus liiketoiminnassa
SOMECO Jani Lilja

WORKSHOP- tentti ja yritysluento, koulutuksen paiatoskes-
kustelu ja palautteet
Professori Arto Rajala, myyntipaallikko Maijastiina Jokitalo

Vaasan yliopisto
Executive Education
Puuvillakuja 8
65101 Vaasa
uvaasaexed.fi

Maijastiina Jokitalo
Koulutuspaallikko

044 024 4493
maijastiina.jokitalo@uvaasaexed.fi



Koulutuspaivat ovat yleensi klo 9.00-16.00. Oikeudet muutoksiin pidatetdan.
Ota yhteytta

4 myyntipéillikko Maijastiina Jokitalo,
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