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Johdanto moduuliin
Koulutuspadllikko Ida Soderholim, Vaasan yliopisto Executive
Education

Kahden ensimmaisen pdivian aikana kisitellddn strategisen myynnin muutoksen
johtamista liiketoiminnan digitaalisessa murroksessa. Strateginen myynnin
johtaminen verkostoajattelun nakoékulmasta.

KTT Minna-Maarit Jaskari

Myynnin muuttuminen liiketoiminnan murroksessa

Tarkastelemme erityisesti myynnin organisointia liiketoiminnan vertikaalisessa
laajenemisessa, siirtymista tuotemyynnista ratkaisujen myyntiin seka
kanavapartnereiden merkitystd myynnin muutoksen johtamisessa.

Tyoskentely perustuu case-pohjaiselle opetukselle. Saat etukiteen tutustuttavaksi
englanninkielisen yritys-casen, jota kdsittelemme paivien aikana.

School of Business | Business Economics Harri Jaskari

Myyntihenkil6ston johtaminen - rekrytoinnin, palkkauksen koulutuksen ja
motivoinnin ndkokulma seki vaativimpien neuvottelutilanteiden ja
“kriisineuvottelun” nikokulma.

KTT Pekka Toytdari

Palvelumyynti ja sen johtaminen - Palvelu ja tuotemyynnin erot, miten myydaan
palveluita kannattavasti, arvon myynti, mahdollisuudet ja sudenkuopat.
KTT Tuomas Huikkola

Analyyttiset menetelmit ja kriittinen nakokulma

KTM Salla Niskanen

Workshop & lopputy6
KTT Minna-Maarit Jaskari

Yhteystiedot: Koulutuspaallikké Ida Soderholm, 050 4100 371, ida.soderholm@uvaasaexed.fi
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